VERTRIEBSINNENDIENST “**

mit Entwicklungsperspektive Produktmanagement
re kaufmannischen Ablaufe zuverlassig und bist die

isierst unse -
Du organis d internen Bereichen.

zwischen Kunden, VertriebsauRendienst un

Dein Weg bei uns

Die Position umfasst zunéchst schwerpunktmafig die kaufménnische
Sachbearbeitung und Auftragsabwicklung. Perspektivisch kommen
Produktmanagement, Produktentwicklung und Schulungen dazu.

Zunéachst
Auftrage sicher abwickeln

Auftragsabwicklung
o Kundenauftréage priifen, erfassen und bis zur Ubergabe begleiten
o Auftragsbestatigungen erstellen, Kunden- und Vertragsdaten pflegen

o Kundenanfragen und Ruckfragen schriftlich und telefonisch kléaren, bei
Reklamationen unterstiitzen

Schnittstelle zum AuBendienst

o Zentrale Ansprechperson fur die Kolleginnen und Kollegen im
AufRendienst

o Eingereichte Auftrage priifen, Leads zuordnen, CRM pflegen

o Vertriebsaktivitdten vor- und nachbereiten

Prozesse und Daten

o Ablaufe verbessern, Fehlerquellen erkennen, hohe Datenqualitat
sichern

o Auswertungen und Vertriebsreports unterstitzen

o Offene Vorgange nachhalten, téagliche Aufgaben selbststandig
priorisieren

Haben wir Dein Interesse geweckt?
Sende uns deine vollstandigen Bewerbungsunterlagen (Anschreiben, Lebenslauf,
Zeugnisse) als PDF an

bewerbung@oeding.de
oder per Post: oeding 360° GmbH | Erzberg 45 | 38126 Braunschweig

KAUFMANNISCHE SACHBEARBEITUNG

zentrale Schnittstelle

L W S N

oedin
ce 53919

Perspektivische Erweiterung

Perspektivisch
e Produkte mitgestalten
o Bestehende Produkte betreuen und neue
Produktpakete mitentwickeln
o Kunden- und Vertriebsfeedback aufnehmen und
bewerten, Marktbedarf analysieren

o Produktinhalte und Verkaufsunterlagen pflegen,
Einflihrungen begleiten

Perspektivisch, mit zunehmender Einarbeitung
e Wissen weitergeben
o Ansprechperson fur Produktfragen aus Innen- und
AuBendienst
o Produktinfos und interne Leitfaden erstellen
o Produktschulungen fir den Vertrieb vorbereiten
und durchfiihren

Das bieten wir dir
Unbefristeter Arbeitsvertrag
Guter Einblick

in Produktmanagement, Vertriebsinnendienst und
kaufménnische Unternehmensprozesse

Abwechslungsreiche Tatigkeit
mit klar definierten Aufgaben

Kurze Abstimmungswege
und feste Ansprechpersonen

Modernes, freundliches Arbeitsumfeld
mit toleranter und kollegialer Unternehmenskultur




